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RÓTERDAM. Suardiaz Group, ope-
rador logístico internacional y 
armador, está presente por se-
gundo año consecutivo en 
Breakbulk Europe, donde cuen-
ta con un stand de 90 metros 
cuadrados. Tras el éxito de su 
participación en 2025, donde re-
forzó su papel como socio estra-
tégico en grandes proyectos lo-
gísticos, Suardiaz  regresa con el 
objetivo de consolidar relacio-
nes, generar nuevas oportuni-
dades y presentar el alcance 
completo de sus servicios. 

Durante la feria, todas las 
divisiones del grupo están re-
presentadas. Como operador 
global multidisciplinar, Suar-
diaz muestra  soluciones que 

abarcan desde transporte marí-
timo y gestión de buques hasta 
logística de proyectos, fleta-
mentos, aduanas, almacenaje, 
transporte ferroviario y servi-
cios industriales y navales. 

 
Desarrollo de nuevos negocios 
La compañía cuenta con más de 
1.000 empleados y más de 30 ofi-
cinas en países como España, 
Francia, Reino Unido, Marrue-
cos, México, Perú y República 
Dominicana, además de una 
red internacional de agentes. 
Esta presencia global le permite 
ofrecer soluciones logísticas fle-
xibles y adaptadas, incluso para 
operaciones complejas como 
cargas sobredimensionadas o 
envíos internacionales de cual-
quier tipo de mercancía. 

Según Arturo Fernández, di-
rector comercial en Suardiaz  
Group, “la alta participación y el 

interés generado en la edición 
anterior, confirman la impor-
tancia de este evento para noso-

tros como punto de encuentro 
con el sector y para el desarrollo 
de nuevos negocios”.  

LOGÍSTICA · Tras el éxito de su participación en 2025, regresa con el objetivo de consolidar relaciones y generar nuevas oportunidades de negocio

Suardíaz cuenta con un destacado equipo de profesionales en su stand del Pabellón 1 del recinto Ahoy.. Foto J.P.

Suardiaz Group renueva su presencia en Róterdam con un 
stand propio y su apuesta por desarrollar nuevos negocios
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RÓTERDAM. Servicios Logísticos 
Portuarios (SLP) participa un 
año más en Breakbulk Europe, 
como parte de la numerosa  co-
munidad logístico-portuaria 
bilbaína,  donde mantiene en-
cuentros con clientes, armado-
res, proveedores y colaborado-
res internacionales vinculados 
a este segmento estratégico de 
la logística. 

Para la compañía, que desa-
rrolla su actividad como con-
signataria, estibadora y agente 

de buques en el Puerto de Bil-
bao, la cita de Róterdam consti-
tuye una oportunidad para for-
talecer relaciones y conocer de 
primera mano la evolución del 
mercado. “Es un momento en el 
que conseguimos mantener 
contacto con clientes, con ar-
madores, con proveedores y 
con colaboradores”, explica Ma-
nu Pérez Riveras, General Ma-
nager de SLP.  

 
Posicionamiento de Bilbao 
“Es una forma de visitar a toda 
esa gente con la que colabora-

mos a lo largo del año y que 
confía en nosotros para llevar a 
cabo sus proyectos”, añade. Pé-
rez Riveras subraya además la 
importancia de Breakbulk Eu-
rope para reforzar el posiciona-
miento de Bilbao como uno de 
los principales hubs europeos 
de carga de proyecto. En este 
sentido, recuerda que la activi-
dad industrial del hinterland 
vasco continúa generando im-
portantes flujos de exporta-
ción e importación de mercan-
cías especiales y maquinaria 
pesada. 

El responsable de SLP des-
taca asimismo la creciente 
complejidad de este mercado. 
“Lo que antes era una mercan-
cía especial de 30, 50 o 70 tone-
ladas hoy en día es práctica-
mente una commodity”, señala 
Manu Pérez Riveras. Según ex-

plica,, cada vez es más habitual 
manipular piezas de 200, 300 o 
400 toneladas e incluso cargas 
de hasta 1.000 toneladas, una 
evolución que obliga a invertir 
continuamente en instalacio-
nes, nuevos equipos y forma-
ción especializada.

Izq. a dcha.: Gonzalo Martínez, Manu Pérez Rivera y Javier Ruiz. Foto J.P.

MARÍTIMO · Breakbulk Europe reúne a SLP con clientes y colaboradores internacionales

SLP pone en valor en Breakbulk 
Europe la fortaleza de Bilbao
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RÓTERDAM.  Stinnes-MACS  
Agencia Marítima participa  en 
Breakbulk Europe, donde man-
tiene encuentros con clientes, 
cargadores y colaboradores pa-
ra reforzar su actividad en trá-
ficos multipropósito y mercan-
cía especial. La compañía, con 
presencia en el Puerto de Bil-
bao, aprovecha el certamen pa-
ra dar visibilidad a sus servi-
cios marítimos hacia mercados 
estratégicos como el Golfo de 

Estados Unidos y África Occi-
dental. Según explica Iván Ara-
na, director comercial de Stin-
nes-Macs Agencia Marítima, la 
empresa mantiene su servicio 
regular al US Gulf con escalas 
quincenales en Bilbao y cone-
xiones con Veracruz y Altamira 
en 17 días. “Es la escala más rá-
pida de toda la cornisa cantá-
brica”, destaca. 

 
Servicios competitivos a África 
La compañía opera además 
servicios de MACS hacia África 

Occidental, incluyendo una re-
ciente conexión directa con 
Luanda (Angola). “La gran no-
vedad es la nueva escala en 
Luanda: servicio directo 
Leixões-Luanda en 15 días, sin 
nada que lo mejore actualmen-
te”, señala Arana. La red se 
completa con conexiones ha-
cia Walvis Bay, en Namibia, y 
soluciones adaptadas a todo ti-
po de mercancías, incluidas 
cargas breakbulk y ro-ro. 

Respecto al mercado de 
carga de proyecto, Arana reco-

noce que el inicio de 2026 estu-
vo marcado por la incertidum-
bre geopolítica, aunque apre-
cia una mejora de las 
perspectivas. “Vuelve a haber 
carga en el mercado y vuelve a 
haber sensación de que se está 

vendiendo desde Europa”, afir-
ma. “Tenemos un volumen de 
carga considerable y estamos 
encantados de atender a los 
próximos clientes que necesi-
ten soluciones rápidas y fia-
bles”, concluye Iván Arana. 

Iván Arana, director comercial de Stinnes-MACS  Agencia Marítima (tercero 

por la izquierda), con Iraia Urriz, y otros miembros de MACS. Foto J.P.

MARÍTIMO · Stinnes-MACS  Agencia Marítima promociona los servicios con Bilbao

Stinnes-MACS impulsa en Breakbulk 
Europe sus conexiones globales
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